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Description de l'activité

Opportunité d'acquérir les actifs d'une société détenant trois fonds de boulangeries, dont une boutique 
froide. 

Cette société est désireuse de vendre ses actifs, que ce soit par la vente des parts sociales ou fonds par 
fonds. 

Implantées dans un secteur côtier prisé, à proximité de la mer, ces boulangeries bénéficient d'une activité 
plus soutenue pendant la saison. Elles offrent deux profils distincts pour répondre aux attentes variées de 
la clientèle. 

- La première affaire, située dans le centre de la commune, propose une expérience plutôt traditionnelle. 
Elle est appréciée pour son ambiance chaleureuse et son attachement aux méthodes artisanales. 

- La deuxième affaire, située en périphérie, adopte un concept plus moderne. Elle dispose de places 
assises et d'un parking, offrant ainsi une expérience confortable pour les clients. Cette boulangerie est 
particulièrement adaptée pour répondre à une forte activité de snacking, offrant une variété de produits 
rapides à emporter pour satisfaire les besoins des clients pressés. 

Ces boulangeries représentent une opportunité idéale pour un entrepreneur souhaitant diversifier son 
portefeuille ou pour une expansion géographique stratégique. 

Possibilité de capitaliser sur la réputation déjà établie de ces établissements, ainsi que sur les opportunités 
de croissance saisonnière. 

La vente des parts sociales ou fonds par fonds offre une flexibilité dans l'acquisition, permettant de choisir 
la structure qui convient le mieux aux besoins. 

Éléments chiffrés : 

CA 612 000 CAD

Informations sur la cession

Type de cession : fonds de commerce

Prix de cession : 430 200 CAD  FAI

Profil(s) possible(s) : reconversion ou premiére installation

Localisation

Localisation : Calvados, Basse-Normandie

Précision(s) sur la ville : en bord de mer

Photos

https://www.placedescommerces.com/


Il n'y a pas de photos pour cette annonce.


